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Streszczenie

Celem artykutu jest ocenienie konkurencyjnosci krajow Andyjskiego Wspolnego
Rynku — CAN (Kolumbia, Peru, Ekwador, Boliwia) w odniesieniu do handlu za-
granicznego kawa i jej substytutami na rynku miedzynarodowym w 199512019 .
W badaniu wykorzystano metode analizy ilosciowych wskaznikéw miedzynaro-
dowej pozycji konkurencyjnej ex post: RCA, IPR, RTA, LFI.

Analiza wykazala, ze w 1995 r. wszystkie kraje CAN miaty silng przewa-
ge komparatywng w handlu zagranicznym kawg i jej substytutami, przy czym
relatywnie najwyzszy poziom konkurencyjnosci na rynku miedzynarodowym
osiggneta Kolumbia (wysokie indeksy RTA: 17,92 i LFI: 25,28). W 2019 r. prze-
wage komparatywna utracity Boliwia (niski indeks RTA: —0,56) i Ekwador (RTA:
—0,21). Tendencje znizkowa zaobserwowano w przypadku kazdego z cztonkow
wspolnoty (spadek indeksow RCA, RTA, LFI, wzrost indeksu IPR).
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Wstep

Kolumbia, Peru, Boliwia i Ekwador (cztonkowie i zatozyciele Andyjskiego
Wspolnego Rynku, hiszp. Comunidad Andina de Naciones, CAN) to kraje, ktore
wiele tgczy: polozenie geograficzne w subregionie andyjskim, kultura, historia,
partnerstwo i wspotpraca polityczno-gospodarcza w ramach CAN. Wszystkie
cztery kraje nalezg rowniez do grona gospodarek rozwijajacych si¢, w przypadku
ktorych ekonomiczna funkcja sektora rolno-spozywczego jest szczegodlnie zauwa-
zalna. W tekscie poruszono problematyke konkurencyjnosci handlu zagranicz-
nego wybrang grupa dobr (kawa i jej substytutami') sektora rolno-spozywczego
krajow CAN.

Od dziesigcioleci w krajach CAN kawa jest tradycyjnym produktem o waz-
nym znaczeniu gospodarczym — jej uprawa, produkcja i obrot nig przektadajg si¢
na wzrost dochodow budzetowych, dochodéw ludnosci, zatrudnienia i rozwoju
regionalnego (Cumbicus Torres, Jiménez Azuero 2012, s. 1). Decydujacym czyn-
nikiem wptywajacym na uprawe kawy w krajach CAN sg uwarunkowania klima-
tyczne i geograficzne. Wydajnos$¢ produkcji zalezy od rodzaju i odmiany rosliny,
interakcji ze srodowiskiem oraz praktyk zarzadzania (Ocampo Lopez i in. 2016).
Warto podkresli¢, ze w 2019 r. udziat kawy i jej substytutow w eksporcie produk-
tow sektora rolno-spozywczego CAN wyniost 11,84%. Jesli chodzi o poszczegodl-
ne gospodarki, to wyniost on odpowiednio: 45,33% — Kolumbia, 6,15% — Peru,
0,75% — Ekwador, 0,68% — Boliwia. Wedlug danych Mig¢dzynarodowej Organi-
zacji Kawy (ICO) z 2020 r. eksport kawy 1 jej substytutow przez ugrupowanie
CAN w 199512019 r. stanowil odpowiednio 46,80% i 44,09% eksportu tej grupy
asortymentowej w odniesieniu do wszystkich krajow Ameryki Potudniowe;j.

Problematyke konkurencyjnosci handlu zagranicznego mozna rozpatrywac
w skali zar6wno mikro, mezo, makro, jak i mega, co sprawia, ze trudno znalez¢
w literaturze jednoznaczne poj¢cie konkurencyjnosci. Warto zatem w tym miej-
scu przywota¢ zaproponowang przez Szymanik (2016, s. 112) ogoélng definicje
tego pojecia, zgodnie z ktora konkurencyjnos¢ nalezy rozumie¢ jako zdolno$¢
do funkcjonowania w warunkach gospodarki wolnorynkowej. Im wicksza kon-
kurencyjnos$¢, tym pewniejsza pozycja, a dziatanie mniej narazone na bodzce
zewngetrzne i dekoniunkturg. Wedlug Rudianto (2009, s. 32) pojecie to mozna
zdefiniowac¢ jako trwala zdolno$¢ do zyskownego zdobywania i utrzymywania
udzialu w rynku. Poziom konkurencyjnosci okreslonego sektora gospodarki
mozna okresli¢ za pomocg indekséw specjalizacji. Balassa (1965) jako pierw-
szy zaproponowal autorski indeks ujawnionych przewag komparatywnych

' W przedmiotowym tekscie podsegment 071 SITC (standard international trade classification):
tacznie kawa zielona, palona, ekstrakty i esencje kawowe, tupiny i skora z kawy, substytuty zawie-
rajace kawe.
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(RCA), ktory — podobnie jak pdzniejsze modyfikacje tego modelu — jest sku-
tecznym narzedziem pomiaru miedzynarodowej pozycji konkurencyjnej. Opar-
ty na kryterium eksportu wskaznik opracowany przez Balass¢ uwzglednia w za-
sadzie wszystkie czynniki decydujace o poziomie eksportu. Rdzni si¢ on zatem
od teorii kosztoéw komparatywnych Ricarda, w ktorej przewaga komparatyw-
na wiagze si¢ z optacalno$cia eksportu danej dziedziny w poréwnaniu z inny-
mi dziedzinami i zagranica (Nosecka, Pawlak 2014, s. 44). Podejmujac probe
empirycznej oceny konkurencyjnosci w pierwszym etapie, nalezy z pewnoscia
okresli¢ jej poziom. W niniejszym tekscie konkurencyjno$¢ kawy i jej substytu-
tow nalezy rozpatrywacé w perspektywie sektorowej, ktora — jak podkresla Zie-
linska-Glgbocka (2012, s. 218) — wigze si¢ ze specjalizacjg kraju. Do autoréw
poruszajacych problematyke konkurencyjnosci poszczegdlnych krajow CAN
w perspektywie mezoekonomicznej, tj. sektorowej, nalezg m.in. K. Sandowal
i1 D. Avila, ktorzy skupili si¢ na peruwianskim eksporcie winogron (2019), a tak-
ze R. Garcia 1 A. Maldonado zajmujacy si¢ m.in. kwestig kolumbijskiego eks-
portu obuwia skoérzanego (2013). Badania w tym zakresie prowadzili rowniez
M.L. Recalde i A. Barraud, ktérzy pochylili si¢ nad zagadnieniem argentyn-
skiego eksportu wotowiny (2002), J.E. Malaga i G.W. Williams zajmujacy si¢
eksportem meksykanskich produktow rolnych (2010) oraz N.D.L. Durante i in.
(2017), ktorzy skupili si¢ na paragwajskim eksporcie soi i wotowiny.

Celem artykutu jest ocenienie konkurencyjnosci krajow Andyjskiego Wspol-
nego Rynku w odniesieniu do handlu zagranicznego kawa i jej substytutami na
rynku mi¢dzynarodowym w 1995 1 2019 r. O wyborze tematyki badan zadecydo-
waly zainteresowania naukowo-badawcze autora oraz fakt, ze w polskiej litera-
turze ekonomicznej niewiele badan empirycznych skupia si¢ na konkurencyjno-
Sci sektora rolno-spozywczego ugrupowania CAN na réznych poziomach jego
agregacji. Dotychczasowe analizy mialy na celu okreslenie przewag komparatyw-
nych w handlu towarowym krajow CAN nad ugrupowaniem Mercosur (Majcher
2019). Niniejsze opracowanie jest zatem proba wypelnienia tej luki badawcze;.
Uwzgledniono w nim handel zagraniczny czterech krajow czlonkowskich (nie-
zbe¢dne dane statystyczne pobrano z baz handlowych mig¢dzynarodowych jed-
nostek badawczych), a jako metode badan przyjeto analize¢ ex post wybranych
wskaznikow ilosciowych.

Gltowna hipoteza weryfikowana w badaniu brzmi nastgpujaco: zmiany
w konkurencyjnosci handlu zagranicznego wyrobami nalezgcymi do sekeji 071
SITC (standard international trade classification) w krajach CAN sa zr6zni-
cowane, nastepuje jednak spadek pozycji konkurencyjnej wszystkich krajow
wspolnoty wzgledem rynku miedzynarodowego. Niniejsze opracowanie po-
dzielono na dwie czg$ci — w pierwszej zaprezentowano zrodla danych staty-
stycznych i wybrang metode badawcza, a w drugiej przedstawiono rezultaty
badan empirycznych.
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Materiat i metoda badan

Na potrzeby artykutu wykorzystano analize ex post wybranych miernikéw ilo-
sciowych: salda obrotow handlowych w ujeciu wartosciowym (mln USD) oraz
ilosciowym (tys. ton), indeksu ujawnionych przewag komparatywnych — RCA
(revealed comparative advantage), indeksu relatywnej penetracji importowej
— IPR (relative import penetration), indeksu relatywnej przewagi handlu — RTA
(relative trade advantage) oraz indeksu przewag komparatywnych Lafaya — LFI
(Lafay 1992).

Badaniem objeto grupe asortymentowa 071 SITC, tj. kawe i jej substytuty,
ktérg wyodrgbniono przy uzyciu mi¢dzynarodowe;j klasyfikacji towarow SITC.
W tekscie wykorzystano dane statystyczne dotyczace lat 1995 i 2019, pobrane
z bazy danych handlowych: Konferencji Narodow Zjednoczonych ds. Handlu
i Rozwoju (UNCTAD), Organizacji Narodow Zjednoczonych ds. Wyzywie-
nia i Rolnictwa (FAO) oraz Komisji Gospodarczej Narodow Zjednoczonych
ds. Ameryki Lacinskiej i Karaibow (CEPAL).

Indeks ujawnionych korzysci komparatywnych (RCA) — jeden z gléwnych
wskaznikéw stuzacych do oceny pozycji konkurencyjnosci miedzynarodowe;j
— jest mierzony za pomocg nastepujacej formuly (Benedictis i Tamberi 2002, s. 5):

RCA = ﬁ : ﬂ

Xiw an
gdzie:
X, - eksport dobra i z kraju j (w tek$cie: podsegment 071 SITC),
X, — catkowity swiatowy w eksport dobra i,
— catkowity eksport dobra n kraju j (w przedmiotowym tekscie: segmenty 0,
1,4 SITC),

X — calkowity $wiatowy w eksport dobra 7.

nw

n

Indeks Balassy to jeden z niewielu wskaznikow ilosciowych uwzgledniaja-
cych konieczng w badaniach konkurencyjnosci relatywnos$¢ analiz i ocen. Mier-
nik ten odzwierciedla sukces eksportu danego kraju w poréwnaniu z regionami,
swiatem lub innymi krajami (Nosecka, Pawlak 2014, s. 44). Indeks RCA > 1
oznacza, ze badany kraj j ma przewage komparatywna w eksporcie dobra i wzgle-
dem calego §wiata w. Wartos¢ RCA < 1 wskazuje, ze kraj j nie ma przewagi
komparatywnej w eksporcie dobra i w poréwnaniu z calym $wiatem w (Segura,
Segura 2004, s. 4).

Indeks relatywnej penetracji importowej (IPR) jest bardzo podobny do in-
deksu RCA. Rdznica pomiedzy nimi polega na tym, ze ten drugi skupia si¢ nie na

2 0 SITC — zywno$¢ i zywe zwierzeta, 1 SITC — napoje i tyton, 4 SITC — oleje i thuszcze.
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eksporcie, tylko na imporcie. Obliczany jest wedlug nastepujacej formuty (Koto-
dziejczak, Pawlak 2010, s. 129):

My

IPR = 0,
Miw nw
gdzie:
M, - import dobra i przez kraj j (w tekscie: podsegment 071 SITC),
M, = — catkowity $wiatowy w import dobra n (w tekscie: segment 0, 1, 4 SITC),
M, - catkowity Swiatowy w import dobra i,
X, catkowity import dobra n kraju j (w tekscie: segmenty 0, 1, 4 SITC).

Poziom indeksu IPR interpretuje si¢ odwrotnie niz RCA, tj. IPR > 1 oznacza,
ze dany kraj j nie wykazuje przewagi komparatywnej w imporcie dobra i, a IPR <1
oznacza, ze j3 wykazuje.

Indeks relatywnej przewagi handlu (RTA) jest roznicg migdzy indeksami
RCA1iIPR:

RTA=RCA-IPR

Warto$¢ indeksu RTA > 0 potwierdza wystepowanie przewagi konkurencyj-
nej, a RTA < 0 $wiadczy o jej braku. Indeks RTA, uwzgledniajacy jednoczesnie
sytuacje importowa i eksportowa badanego kraju, jest kompleksowym wskazni-
kiem (Kotodziejczak i Pawlak 2010, s. 129).

Indeks przewag komparatywnych Lafaya (LFI) — bazujacy na strumieniach
eksportu i importu, a w gtdéwnej mierze na wygenerowanych saldach obrotow
handlowych — to kolejny wskaznik oceny konkurencyjnosci handlu zagraniczne-
go. Mierzy sie go za pomoca nastgpujacej formuty (Affortunato i in. 2010, s. 154):

LFI = 100 <Xij - My Xuw — an> Xij + My;
Xij + Mij an + an an + an

gdzie:
M, - import dobra i przez kraj j (w tekscie: podsegment 071 SITC),
M = — catkowity $wiatowy w import dobra n (w tekscie: segment 0, 1, 4 SITC).

Warto$¢ LFI > 0 oznacza, ze badany kraj j ma przewage komparatywna

w handlu zagranicznym dobrem i w porownaniu z catym §wiatem w, a LFI <0
— ze w porOwnaniu z catym $wiatem w kraj j nie ma takiej przewagi.
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Rezultaty badan

W Tabelach 1 i 2 zaprezentowano wielko$¢ eksportu i importu kawy oraz jej sub-
stytutow w poszczegolnych krajach cztonkowskich CAN, a takze ich saldo bilan-
su handlowego. Z danych wynika, ze taczny handel zagraniczny kawg i jej sub-
stytutami krajow CAN (w ujeciu iloSciowym 1 wartosciowym) wyraznie wzrdst
— wielko$¢ eksportu grupy 071 SITC zwickszyta sie¢ w 2019 r. 0 308,31 tys. t
(W poroéwnaniu z 1995 r.), a importu 0 56,99 tys. t (w odniesieniu do tego same-
go okresu). W ujeciu indeksowym zmiana eksportu wynosi 40,05%, a importu
—az 1882,21%. Saldo bilansu handlowego réwniez znacznie wzrosto — 0 32,89%.
W 2019 r. ugrupowanie CAN osiagneto bezwzgledny wzrost strumieni han-
dlu w poréwnaniu z 1995 r. — 831,09 mIln USD w przypadku eksportu (wzrost
033,19%) 1 191,01 mIn USD w przypadku importu (wzrost o 1471,57%). Takze
nadwyzka obrotow towarowych krajow wspolnoty zwigkszylta si¢ o 640,08 min
USD (o 25,69%) — do poziomu 3131,50 mln USD.

Tabela 1. Intensywno$¢ handlu zagranicznego kawy i jej substytutow CAN (w tys. t) oraz indeks
zmian (100 = 1995) w latach 199512019

T 1995 | 2019 Indeks zmian
tys. ton (100 = 1995)
CAN
eksport 769,89 1078,20 140,05
import 2,98 59,97 1982,21
saldo 766,91 1019,13 132,89
Boliwia (BO)
eksport 5,78 1,20 20,76
import 0,43 1,85 430,23
saldo 5,35 —0,65 -12,15
Kolumbia (CO)
eksport 570,00 820,32 143,92
import 0,02 47,34 236 700,00
saldo 569,98 772,98 135,62
Ekwador (EC)
eksport 88,29 30,36 34,39
import 2,29 2,54 110,92
saldo 86,00 27,82 32,35
Peru (PE)
eksport 105,82 226,32 213,87
import 0,24 7,34 3 058,33
saldo 105,58 218,98 207,41

Zrédto: ICO (2020).
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Z dekompozycji wynikow zbiorczych CAN wynika, ze w catym analizowa-
nym okresie liderem wsrod krajow wspolnoty pod wzgledem sprzedazy kawy i jej
substytutoéw na rynku mi¢dzynarodowym byla Kolumbia. W 2019 r. kolumbijski
eksport wzrést 0 250,32 tys. t, tj. 0 43,92%, a import 0 47,32 tys. t — 236600,00%.
Z kolei nadwyzka salda bilansu handlowego wzrosta o 203,00 tys. t, czyli 0 35,62%.
Kolumbijskie obroty handlowe produktami z grupy 071 SITC w ujgciu wartoscio-
wym rowniez pozostawaly najwyzsze w porownaniu z innymi krajami CAN i wy-
kazywaty tendencj¢ zwyzkowa. Wyraznie zintensyfikowat si¢ eksport, ktory wzrost
7 1956,71 mln USD w 1995 1. do 2609,39 mIn USD w 2019 1. (0 33,36%). Wielkos¢
importu rowniez wzrosta — o 101,37 mln USD, tj. 0 59629,41%.

W Peru odnotowano zintensyfikowanie eksportu rzedu 120,50 tys. t
(0 113,87%) oraz jego absolutny wzrost — do 350,78 mIn USD (o 122,60%), co
jest najlepszym wynikiem wsrod panstw cztonkowskich CAN. W przypadku pe-
ruwianskiego importu, ktory w 1995 r. byt znikomy (podobnie jak kolumbijski),
nastapit wzrost o 7,10 tys. t, tj. 0 2958,33%. Pomimo zdynamizowania si¢ krajo-
wego importu (do poziomu 55,38 mIn USD, czyli o 1928,57%), nastapit wyrazny
przyrost wielko$ci salda obrotow handlowych — z 283,39 mln USD w 1995 r. do
581,52 mln USD (wzrost 0 105,20%) w 2019 .

Tabela 2. Intensywno$¢ handlu zagranicznego kawa i jej substytutami CAN (w mln USD) oraz
indeks zmian (100 = 1995) w latach 199512019

Wyszezegblnicnie 1995 | 2019 Indeks zmian
w mln USD (100 = 1995)
CAN

cksport 2 504,40 3 335,49 133,19

import 12,98 203,99 1571,57

saldo 2491,42 3 131,50 125,69
Boliwia (BO)

eksport 17,70 9,03 51,02

import 1,36 17,98 1.322,06

saldo 16,34 -8,95 —54,77
Kolumbia (CO)

eksport 1 956,71 2 609,39 133,36

import 0,17 101,54 59 729,41

saldo 1 956,54 2 507,85 128,18
Ekwador (EC)

eksport 243,87 80,17 32,87

import 8,72 29,09 333,60

saldo 235,15 51,08 21,72

Peru (PE)

eksport 286,12 636,90 222,60

import 2,73 55,38 2 028,57

saldo 283,39 581,52 205,20

Zrédto: UNCTAD (2020), FAO (2020), CEPAL (2020).
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W przypadku Ekwadoru i Boliwii zauwaza si¢ zdecydowany spadek eks-
portu przy jednoczesnym wzro$cie wolumenu importowanych towarow. W la-
tach 1995-2019 ekwadorska sprzedaz produktéw nalezacych do grupy 071 SITC
zmnigjszyla si¢ 0 65,61%, do 30,36 tys. t, a boliwijska o 79,24%, co odpowiada
wielko$ci eksportu na poziomie 1,20 tys. t. W przypadku Ekwadoru oznacza to
zmnigjszenie wptywow z eksportu o 163,70 mln USD, a w przypadku Boliwii
—0 8,67 mln USD. Co cickawe, w 1995 r. wartos¢ sprzedazy ekwadorskiej kawy
na rynki zagraniczne byla zblizona do peruwianskiej. W 2019 r. wzrost importu
przyczynit si¢ do pogorszenia salda bilansu handlowego o 184,07 mln USD (spa-
dek o 78,28%). Podobna sytuacja miata miejsce w Boliwii — na skutek spadku
produkcji i wzmozonego importu w 2019 r. kraj ten osiggnat ujemne saldo obro-
tow towarowych (—8,95 mln USD).

Jak wynika z danych zaprezentowanych na Wykresie 1, eksporterzy pro-
duktéw sektora rolno-spozywcezego krajow CAN w 2019 r. w mniejszym stopniu
koncentrowali si¢ na eksporcie kawy i jej substytutow. Udziat produktow z grupy
071 SITC zmniejszyt si¢ 0 21,9 p.p. w poréwnaniu z 1995 r. W przypadku Peru
i Boliwii nastgpit istotny spadek — odpowiednio o 10,8 p.p. i 10,5 p.p.

Wykres 1. Udziat (w %) eksportu (importu) kawy ijej substytutow krajow CAN w eksporcie
(imporcie) produktow rolno-spozywczych ogétem w latach 199512019

80,0 - Eksport 3,0 - Import
60,0 20
S 40,0 A =

20,0 - L0 I

ol b u m I 00 - n
Cco PE EC BO | CAN co PE EC BO | CAN

m1995| 62,3 | 183 | 10,8 | 11,3 | 35,2 m1995( 0,0 0,3 2,8 1,0 0,5

2019| 44,6 | 7,5 0,8 08 | 13,3 2019( 1,8 1,2 1,4 2,4 1,6

Zrédto: CEPAL (2020).

Zauwazalne sg takze przeksztatcenia w strukturze importu produktow sek-
tora rolno-spozywczego CAN i poszczegdlnych krajow cztonkowskich. Miano-
wicie w 1995 r. wytacznie w Ekwadorze i Boliwii zagraniczne produkty nalezace
do grupy 071 SITC stanowity co najmniej 1,0% importu danego sektora ogotem
— odpowiednio 2,8% i 1,0%. W 2019 r. ich udzial znacznie wzrést w przypadku
gospodarki zarowno Boliwii (o 1,4 p.p.), Peru (0 0,9 p.p.), Kolumbii (o 1,8 p.p.),
jak 1 ugrupowania CAN ogoétem (o 1,1 p.p.). W badanym okresie jedynie w Ekwa-
dorze udziat produktow z grupy 071 SITC w strukturze importu produktéw sekto-
ra rolno-spozywczego zmniejszyt sig, i to znacznie — o 1,4 p.p.
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Wartos$ci indekséw konkurencyjnosci — RCA, IPR, RTA, LFI dotyczace han-
dlu zagranicznego produktami nalezacymi do sektora 071 SITC poszczegolnych
krajow CAN, tj. Kolumbii, Peru, Ekwadoru, Boliwii oraz wspdlnoty ogolem
w 1995 1. 1 2019 r. zestawiono w Tabeli 3, a dynamike zmian ilustruje Wykres 2.
Mozna stwierdzié, ze konkurencyjnos¢ poszczegdlnych cztonkéw CAN w handlu
kawa i jej substytutami na rynku mi¢dzynarodowym jest zréznicowana.

Tabela 3. Wartosci wskaznikow RCA, IPR, RTA, LFI krajow CAN w 1995 i 2019 r. oraz zmiana
indeksu w 2019 r. w porownaniu z 1995 r.

Wyszczegélnienie Indeks 1995 2019 Zmiana indeksu w 2019 r.
(w pkt)
RCA 17,92 15,74 2,18
. IPR 0,00 0,65 0,65
Kolumbia (CO)
RTA 17,92 15,09 -2,83
LFI 25,28 21,81 -3,47
RCA 5,26 2,64 2,62
IPR 0,07 0,42 0,35
Peru (PE)
RTA 5,19 2,22 -2,97
LFI 8,60 2,14 —6,46
RCA 3,11 0,30 -2,81
IPR 0,69 0,51 0,18
Ekwador (EC)
RTA 2,42 -0,21 -2,63
LFI 1,71 -0,14 -1,85
RCA 3,26 0,28 -2,98
o IPR 0,26 0,84 0,58
Boliwia (BO)
RTA 3,00 0,56 23,56
LFI 5,11 0,78 5,89
RCA 10,12 4,70 5,42
IPR 0,12 0,56 0,44
CAN
RTA 10,00 4,14 -5,86
LFI 13,83 4,62 -9,21

Zrodto: obliczenia wlasne.

Analizujac wartosci indekséw przedstawione w Tabeli 3, mozna zauwa-
zy¢, ze w 1995 r. ujawnita sie przewaga komparatywna w eksporcie kawy i jej
substytutow zarowno w przypadku CAN, jak i czterech krajow tworzacych to
ugrupowanie. Indeks RCA > 1 w eksporcie badanej grupy rodzajowej uzyska-
ty: Kolumbia (17,92), Peru (5,26), Ekwador (3,11) i Boliwia (3,26). Swiadczy to
o silnej przewadze komparatywnej krajow CAN, jesli chodzi o eksport produktow
nalezacych do grupy 071 SITC, w poréwnaniu z reszta $wiata. Z kolei dodatnia
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warto$¢ indeksu RTA w odniesieniu do kazdego z krajow cztonkowskich CAN,
w szczegdlnosci Kolumbii (17,92) 1 Peru (5,19), $wiadczy o konkurencyjnosci
handlu zagranicznego (eksportu oraz importu kawy i jej substytutow).

Wykres 2. Dynamika indeksow konkurencyjnosci (w %, 100 = 1995) krajow CAN w 2019 r.

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych z Tabeli 3.

% CAN - 071 SITC % Kolumbia (CO) - 071 SITC
500,0 - 466,67 90,0 -
87,83
400,0 88,0 -
86,27
300,0 86,0 -
84,21
200,0 - 84,0 -
100,0 A 46,44 41,40 33,41 82,0
00 ~H  m . : . .
RCA IPR RTA LFI RCA IPR RTA LFI
% Peru (PE) - 071 SITC ” Ekwador (EC) - 071 SITC
0
700,0 - 80,0 73,91
600,00
600,0 60,0 -
500,0 -
400,0 40,0 1
300,0 A 20,0 - 965
200,0 -
00 . .
100,0 { 50,19 4277 5488 [ L
00 B ~ Bl == | 00 - -8,68 -8,19
RCA IPR RTA LFI RCA IPR RTA LFI
Boliwia (BO) - 071 SITC
%
350,0 - 323,08
300,0 -
250,0 -
200,0 -
150,0 -
100,0 -
50,0 - 8,59
0,0 -
-50,0 - 18,67  -1526
RCA IPR RTA LFI

IPR < 1 wystepuje w przypadku wszystkich gospodarek CAN zaréwno
w 1995 1, jak 1 2019 r., ma jednak tendencja zwyzkows (z wyjatkiem Ekwadoru).
W 2019 r. przewaga komparatywna CAN w eksporcie kawy i jej substytutow ewo-
luowata i zaczeta przejawia¢ tendencje znizkowe. RCA < 0 osiagnety Ekwador
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(0,30) i Boliwia (0,28), co oznacza, ze kraje te utracily przewage komparatywna
w eksporcie produktow z grupy 071 SITC w pordwnaniu z gospodarka Swiato-
wa. Warto podkresli¢, ze zmiana indeksu RCA jest ujemna i dotyczy wszystkich
krajow, w szczegodlnosci Boliwii, w ktorej odnotowano spadek indeksu na po-
ziomie 2,98 pkt, tj. 0 91,41%. Rowniez indeks RTA tego kraju wyraznie zmalat
—0 3,56 pkt, tj. 0 118,67%.

Wartosci wskaznika LFI dla CAN réwniez sg zrdéznicowane. W 1995 r.
LFI > 0 wystapil w przypadku Kolumbii (25,28), Peru (8,60), Boliwii (5,11) oraz
Ekwadoru (1,71). Na silng pozycje¢ konkurencyjng wspolnoty w handlu zagra-
nicznym wybrang grupa rodzajowa wskazuje takze wynik zbiorczy CAN — 13,83.
W odniesieniu do konkurencyjnosci taka sytuacja jest, bez watpienia, wyjatkowo
korzystna. W 2019 r. LFI > 0 osiagnety Kolumbia (21,81) i Peru (2,14), jednak
w przypadku obu indeksow obserwuje si¢ tendencje potwierdzajace stopniowa
utrate silnej pozycji konkurencyjnej tych panstw, w szczegdlnosci Peru (spadek
0 6,46 pkt).

Jesli chodzi o pozostate dwa kraje cztonkowskie CAN, to w ich przypadku
rowniez nie mozna mowi¢ o umocnieniu pozycji konkurencyjnej handlu zagra-
nicznego produktami wybranego sektora. W Ekwadorze nastgpito relatywne osta-
bienie wartosci indeksu, do poziomu —0,14 (spadek o 1,85 pkt, tj. o 108,19%),
co oznacza, ze kraj ten cechuje si¢ brakiem konkurencyjnosci. Podobne wnioski
ptyna z analizy indeksu LFI sektora boliwijskiego, wyniost on bowiem —0,78,
a jego dynamika wykazuje silng tendencje spadkowa w poréwnaniu z 1995 r.
(05,89 pkt, tj. 0 115,26%).

Podsumowanie

Analiza konkurencyjnosci handlu zagranicznego kawa i jej substytutami krajow
CAN przeprowadzona na podstawie celowo dobranych miernikéw ilosciowych
ex post pozwala na sformutowanie kilku syntetycznych wnioskow:

1. W2019r., w poréwnaniu z 1995 r., nastgpita intensyfikacja importu kawy
i jej substytutow w krajach CAN, w szczegolnosci w Boliwii, Kolumbii
i Peru. Obroty handlowe grupa asortymentowa 071 SITC mialy w gtow-
nej mierze (ponad 60,0%) charakter wewnatrzwspdlnotowy.

2. Udziat kawy 1 jej substytutow w handlu zagranicznym produktami sek-
tora rolno-spozywczego krajow CAN istotnie ewoluowat. W przypadku
eksportu wystapila tendencja znizkowa w kazdym z analizowanych sek-
torow (gtdwnie kolumbijskim i peruwianskim). Odwrotna tendencja po-
jawita sie w odniesieniu do importu wszystkich sektorow (z wyjatkiem
ekwadorskiego).
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3. Wyniki indeksé6w migdzynarodowej pozycji konkurencyjnej krajow
CAN zaréwno w 1995 r., jak i w 2019 r. Swiadcza o ich duzej przewadze
komparatywnej w handlu zagranicznym produktami z grupy 071 SITC
wzgledem pozostatej czesci Swiatowej gospodarki (najwigkszg przewa-
ge komparatywna wykazuje Kolumbia, drugie w kolejnosci jest Peru).
W przypadku wszystkich krajow maleja jednak wartosci indeksoéw RCA
1 RTA, a Boliwia i Ekwador utracily przewage komparatywna.

Nalezy pamigtaé, ze handel migdzynarodowy nieustannie si¢ zmienia,
a jednym z nowych wyzwan dla producentoéw kawy w subregionie andyjskim
moga by¢ zmiany klimatyczne. Rivera Silva i in. (2013, s. 311-312) progno-
zuja, ze w 2050 r. w centralnej strefie stanu Veracruz w Meksyku produkcja
kawy zmniejszy si¢ $srednio o 7,0-10,0%, a przyczynig si¢ do tego gtownie
stabsze opady atmosferyczne oraz w mniejszym stopniu, wzrost temperatury
powietrza.

Wydaje sig, ze kolejnym etapem powinno by¢ badanie nad wptywem han-
dlu zagranicznego produktami 071 SITC na rozwdj gospodarczy krajow CAN
oraz analiza struktury geograficznej obrotow. Niezbgdne wydaje si¢ rowniez
okreslenie roli cztonkéw CAN w $wiatowym handlu kawg i jej substytutami
z uwzglednieniem pozostatych wiodacych producentow i eksporterow, takich
jak Brazylia czy Wietnam.
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Summary

The competitiveness of the Andean Community (CAN) in foreign trade
of coffee and substitutes

The article assesses the competitiveness of the member countries of the Andean
Community — CAN in foreign trade of coffee and its substitutes in 1995 and 2019.
The study was conducted using quantitative indicators of international competitive
position: RCA, IPR, RTA, LFI. The study showed that in 1995, there was a strong
comparative advantage in the foreign trade of coffee and its substitutes in all
CAN countries, in particular Colombia (high RTA index: 17,92, high LFI index:
25,28). In 2019, Bolivia’s comparative advantage (low RTA index: —0,56) and
Ecuador (low index RTA: —0,21) was lost. A downward trend was observed for
each member of the community (decrease in RCA, RTA, LFI index, increase in
IPR index).

Keywords: foreign trade, competitiveness, coffee and substitutes, Andean
Community, CAN
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